Historia bestsellera

Przypadek Grzegorza W. Kotlodko

Jak wypromowac¢ bestseller? Mozna wlozy¢ duzo pracy i $rodkdw w intensywna akcje
medialng na rzecz ksigzki, wsparta promocja sprzedazy w sieciach detalicznych. Mozna
przekona¢ autora do odbycia promocyjnego tournee po kilku miastach kraju czy do wzigcia
udziatu w kilku spotkaniach z czytelnikami. Albo trafi¢ na autora, ktéry do wydawcy
przynosi nie tylko ksigzke, ale caty pomyst na nig — i kieruje nim jedna podstawowa potrzeba
— zalezy mu na gwarancji, ze ksigzka bedzie dostgpna dla mozliwie najszerszej grupy
odbiorcow. W tym konkretnym przypadku autorowi zalezato takze na jako$ci wykonania i
cenie jako jednych z elementow warunkujgcych jej przystepnos¢ dla czytelnika.

— Napisatem w Zyciu sporo ksigzek. Moje publikacje ukazaly sie w ponad czterdziestu krajach,
w 25 jezykach. Po polsku ukazato sie 26 publikacji ksigzkowych — indywidualnych lub pod
mojg redakcjqg naukowg — ktore udostegpnitem czytelnikom w formie plikow PDF na stronie
internetowej http://tiger.edu.pl/onas/ksiazkiPDFE.html.  Najwczesniejsza z tych ksigzek
powstata 25 lat temu, a ostatnia przed pottora roku. Im wigcej ludzi zapoznaje si¢ z tym, CO
mysle, tym lepiej. Niektore ciekawe ksigzki, poruszajgce wazne problemy i interesujgce dla
czytelnikow, ukazywaly sie w nakladzie od kilkuset do kilku tysiecy egzemplarzy,
postanowitem wigc — W porozumieniu z wydawcami — udostepnic je w Internecie. Poprzedni
rekordowy naktad to chyba ksigzka ,, Polska w swiecie inflacji”, ktora wyszta w 1987 roku w
naktadzie 5000 egz., a w czasach juz nowych W naktadzie 3000 egz. rozeszia sie "Moja
globalizacji, czyli dookota swiata i z powrotem” — mowi prof. Grzegorz W. Kotodko,
poniewaz to wlasnie on i jego bestsellerowy ,,Wedrujacy Swiat” (www.wedrujacyswiat.pl) sa
bohaterami tej opowiesci.

— Ktos mi kiedys powiedzial: panie profesorze, niech pan napisze ksigzke dla zwyklych ludzi i
odpowie im na pytanie: dlaczego jest tak, jak jest? Okazato si¢ to najtrudniejszym pytaniem,
jakie mi zadano. "Wedrujgcy swiat" jest odpowiedzig na to pytanie, w ktorej wykorzystatem
nie tylko wiedze naukowgq, ale takze doswiadczenie polityczne i obserwacje poczynione
podczas wielu podrozy. Gdy wszakze poszukuje sie odpowiedzi na pytanie, dlaczego jest tak,
jak jest, nie wystarczy ograniczaé sie do wspotczesnosci. Trzeba tez pokazaé przysztosé, co
jeszcze ciekawsze i trudniejsze. A to z kolei wymaga zanurzenia sie w przeszlos¢. |
"Wedrujgcy swiat" jest takq wedrowkq w czasie i przestrzeni. Pisatem ksigzke z wielkq pasjgq,
czasami jak w transie sypiajgc po kilka godzin. Zdarzato mi si¢ cos takiego i w przesziosci,
ale nigdy nie przez tak diugi okres i nigdy z takq koncentracjq. Diugo si¢ do tego pisania
przygotowywatem, a myslatem o tym od dawna. Przeczytalem setki innych ksigzek.
Prowadzitem — w Polsce i na Swiecie — wyklady i seminaria 0 niektorych waqtkach
poruszanych w ksigzki. Tak wiec Proces tworzenie jest znacznie diuzszy niz sam akt pisania
dziela. Oczywiscie, masa pytan przychodzita do glowy juz w trakcie pisania — opowiada prof.
Grzegorz W. Kotodko o wydanej przez PROSZYNSKIEGO w kwietniu 2008 roku ksigzce.

Droga tego tytutu do statusu bestsellera to w ogromnej mierze historia tytanicznej pracy
samego autora — $lepo oddanego idei ,,wyjscia z nig do ludzi”. Kto§ powie moze, ze wielu
najbardziej nawet wuznanych pisarzy ciezko pracuje podczas tras promocyjnych
towarzyszacych premierom kolejnych bestsellerowych tytutow. Tylko ktéry z nich w
przypadku pojedynczego tytutu odwiedzit ponad 50 miejscowosci w caltym kraju, spotykajac
si¢ 200 razy z czytelnikami? Ktory w ponad rok od premiery ksiazki nadal nawigzuje do niej
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w niemal kazdym swoim wywiadzie i to niezaleznie od medium, z jakim si¢ styka, ktory przy
okazji kazdego publicznego wystapienia powotuje si¢ na jej interdyscyplinarny charakter? |
ktoremu podczas kazdego publicznego wyktadu, kazdego spotkania ,,w terenie” towarzyszy
przedstawiciel wydawnictwa prowadzacy sprzedaz ksigzek? Do tego informacje o wszystkich
spotkaniach znalez¢ mozna na stronie internetowej autora (www.tiger.edu.pl).

Jeszcze zanim autor okazat si¢ nie tylko niestrudzonym propagatorem i1 jednoosobowym
przedsigwzigciem promocyjnym, dat poznaé si¢ jako twardy negocjator, gotowy broni¢
swoich koncepcji. Od poczatku opowiadat si¢ za wydaniem pracy w migkkiej oktadce. Atut
twardej oktadki wykorzystal tylko do limitowanego naktadu ,kolekcjonerskiego” w
wysokosci 1200 egz. | wszystkie te egzemplarze prof. Kotodko osobiscie podpisal, sygnujac
je kolejnymi numerami. Rowniez sam projekt oktadki powstat wedlug jego pomystu. Autor
odrzucit koncepcj¢ zaktadajagcg umieszczenie jego zdjecia na okladce. To jego wlasny pomyst
z podwojnym ,,6/u” w tytule, CO ma zaciekawiac, przyciagnaé¢ wzrok, pokazaé, ze co$ z tym
Swiatem jest moze nie tak. Jego pomystem bylo réwniez zamieszczenie na czwartej stronie
oktadki opinii na temat ksigzki roznych stawnych oséb — tak réznych jak stynny Fukuyama,
Prof. Mundell, laureat Nobla czy znany pisarz Jozef Hen wychwalajacy literackie i
humanistyczne walory dzieta.

Historia niebywatego sukcesu wydawniczego i czytelniczego ,,Wedrujacego $wiata” to takze
szkoleniowy wrecz przyktad tego, jak bardzo nawet niezwykle do§wiadczony wydawca moze
pomyli¢ si¢ w swoim osadzie propozycji wydawniczej. Bo firma Proszynski Media nie byta
pierwsza, do ktorej zwrocil si¢ prof. Kotodko. Z zasady odrzucit jednak pomyst zwrdcenia si¢
z tym projektem do jakiegokolwiek wydawcy literatury profesjonalne;j.

— Myslatem o wydawcach, ktorzy potrafiq sprzedawaé ksigzki docierajqgc do szerokiej rzeszy
czytelnikow. Rozwazatem wowczas takie firmy, jak Swiat Ksigzki, Proszynski, Muza, WAB,
moze Rebis — wylicza. W jednej z czotowych oficyn dziatajacych na rodzimym rynku, nie
stronigcej na co dzieh od ,,medialnych autorow”, ustyszal, ze ksigzka jest ,,zbyt elitarna” i
»skierowana do zbyt waskiego grona odbiorcéw”. Ksigzce nie dawano szans na sprzedaz
przekraczajaca 1500 egz. Niby standardowa sytuacja. Jeden wydawca ma tzw. nosa i
wykorzystuje nadarzajaca si¢ okazje, aby osiggnaé sukces, inny na wilasne zyczenie traci
bestseller, ktory zostaje mu przyniesiony niemal ,,na tacy”. A t¢ propozycj¢ przyjal jako
pierwszy poprzedni prezes wydawnictwa Proszynski i S-ka — Artur Matys. | to przyjat ,,bez
chwili wahania i z duzym entuzjazmem”.

Nic wigc dziwnego, ze profesor w niezwykly wrecz sposob chwali sobie wspolprace z
wydawca.

— Promocja ksigzki byla gigantyczng pracg dla mnie i wydawnictwa. Pracownicy chyba nie
spodziewali si¢ tego biorgc te prace. Illos¢ telefonéw, maili, kontaktow z prowadzgcym
wiceprezesem, paniami z marketingu, promocji, dziatu handlu jest zaiste ogromna.

Naktad podstawowy ustalono na 10 tys. egz.

— Sprzedaz ponizej tego putapu odebratbym jako osobistq porazke, kazdq inng jako sukces,
moéwi autor. Zgodnie z gwarancjg ztozong wydawcy prof. Kotodko bierze bardzo aktywny
udziat w spotkaniach z czytelnikami. Ich pierwsza tura odbyla si¢ zaraz po wydaniu ksigzki 1
trwala od kwietnia do czerwca 2008 roku.


http://www.tiger.edu.pl/

— Jesienig odbyla sie druga tura moich spotkan, a trzecie uderzenie trwato od lutego do lata
2009 roku Nie wykluczam rowniez spotkan w czwartym kwartale, bo mam ciggle bardzo duzo
zaproszen, zapowiada autor.

Na kazdym z nich pojawia si¢ od kilkunastu do kilkuset osob, w sumie byto to ponad 25 tys.
stuchaczy. Koszty dojazdu na spotkania autorskie ponosi wydawca, koszty noclegow — jesli
zdarzajg si¢ — na ogdét gospodarze. Obok promocyjnego tournee kolejnym kluczowym
narzedziem promoc;ji ksigzki jest Internet. W sieci dziata przygotowany przez prof. Kotodko
»Nawigator” do ksigzki, w ktorym znalazto si¢ ponad 120 map, tabel 1 wykresow, a dane
statystyczne aktualizowane sg na biezaco. Jest tam takze bibliografia z linkami do baz danych
oraz zbiér fotografii, do ktorych podpisy stanowig cytaty z ksigzki, a takze kronika
wszystkich spotkan autorskich z liczba uczestnikdw.

Jaka jest zatem skala sukcesu ,,Wedrujacego §wiata”? Bo za taki niewatpliwie mozna uznac
sprzedaz w wysokosci niemal 50 tys. egz. W zwiazku z ukazaniem si¢ ksigzki na rynku prof.
Kotodko udzielit 44 wywiadéw prasowych, do ktorych doliczy¢ nalezy takze jeszcze wigcej
wypowiedzi radiowych i telewizyjnych. Publikacja doczekata si¢ takze prawie 50 recenzji.
Ich autorami byli filozofowie, socjolodzy, filolodzy, psycholodzy, ekonomisci, takze
historycy i prawnicy, ekolodzy, a nawet przyrodnicy. Ksigzka weszta juz na listy
podrecznikéw lub jest polecana jako lektura uzupelniajgca na niektorych uczelniach
wyzszych. Oprocz sukcesu komercyjnego ,,Wedrujacy Swiat” spotkal si¢ réwniez ze
znakomitym odbiorem w §rodowiskach ekonomistow. Ksigzka zostata zgtoszona przez trzy
zupelie niezalezne osrodki do najbardziej prestizowej nagrody ekonomicznej imienia
Profesora Edwarda Lipinskiego, ktorg przyznaje si¢ za najwybitniejszg pracg polskiego autora
z dziedziny ekonomii.

Ponadto ,,Wedrujacy Swiat” doczekal si¢ juz wydan obcojezycznych. Ukazato sie
thumaczenie na jezyk rosyjski. Niedawno prof. Kotodko uczestniczyl w ponad 10 spotkaniach,
ktore odbyty sie¢ w zwiazku z ta premiera w Moskwie. Jest juz wydanie wegierskie.
Przygotowywane jest chinskie i angielskie. Takze wietnamskie i inne... W przypadku wydan
angielskiego, rosyjskiego i chinskiego wyboru tlumaczy prof. Kotodko dokonat osobiscie,
decydujac si¢ w kazdym przypadku na thtumaczy beletrystyki. Bo — jak podkresla wydawca —
"Wedrujacy $wiat" to dzieto tylez naukowe, co literackie.

Piotr Dobrolecki
Pawel Waszczyk



